
 
 

 

工业品品牌营销的道、法、术 

 

作为中国制造业的老兵，大抵会时常陷入不同层面的困惑而无力自拔： 

 

高层决策者的困惑： 

➢ 在全球化过程中，为什么中国制造业即使能够生产出好产品也无法获得外资竞争品牌的市场和利润？ 

➢ 我们的销售团队这样卖力地开拓市场，市场还是很难做，为什么外资企业的营销团队仍然能够做得轻松有力、风生

水起？ 

➢ 我们为外资企业代工的产品，为何到人家手里就能够卖出高几倍的价格，而我们却只能赚取越来越微薄的加工费？ 

➢ 我们的规模实力在行业内也算数一数二，产品质量、技术和生产并不比外资公司差，为什么客户还是宁可选择高价

的外资产品也不愿垂怜我们的产品？ 

➢ 我们的市场部也做营销，每年花预算，为什么市场上还是没有我们的声音，做出来的册子、宣传片、网站也总是让

人不满意？ 

 

市场部的困惑： 

➢ 品牌和市场工作到底怎么做，我们心里没底，感觉老被销售部拖着走，没有方向，没有规划，很没成就感...... 

➢ 就是觉得外资品牌的网站、画册、样本、展会和广告做得好，至于好在哪里、我们自己的如何提升，也说不清

楚...... 

➢ 很多企业都在做网络营销，使用微信和微博，不知道到底对我们这行有没有用，我们是不是也要跟上做，怎么

做....... 

➢ 虽然我们自己也认为品牌工作很重要，但推动起来阻力相当大，公司上下各部门的配合度都很低，老板也有意见，

我们非常无助和无奈...... 

➢ 平时各部门都认为品牌工作与他们没关系，无视或闲置一些很好的传播素材，导致品牌表现非常苍白无力....... 

 

销售部的困惑： 

➢ 不是我们跑客户不勤，搞关系不行，是客户对我们一直就不太信任....... 

➢ 不是我们和客户关系不到位，是参与做决定的人越来越多，我们没办法一一对付了....... 

➢ 不是我们不动脑筋，没找准人，是客户一听我们的牌子就没兴趣了........ 

➢ 我们打仗要拿厉害的武器，可市场部做出来的网站、宣传册、样本、宣传片、展会等，总是不能打动客户...... 

➢ 市场部每年花不少钱，好像也没啥效果，还不如把钱给我们，花在维护客户关系上更有用...... 

 

其他部门的困惑： 

➢ 要是客户都懂技术就好了，就知道我们的产品有多好，性价比很高的，一点都不贵...... 

➢ 我们的产品的品质实际上是很好的，就是销售不给力，从来就卖不出好价格..... 

➢ 我们选用最好的材料，使用最先进的设备，产品各项测试也并不比外资品牌差，客户偏偏就迷信人家的东西...... 

➢ 做广告和策划是市场部和销售部的事，我只管做好自己的事就行了，这些虚头巴脑的事跟我有什么关系....... 

➢ 我们不会写也不会画，干自己活拿工资，品牌就算重要也应该是领导们想的事...... 

➢ 领导老说品牌跟我们有关系，可是我怎么一点都感觉不到跟我有啥关系....... 



 
 

 

 

如何破局？ 

如何正确看待这些问题？ 

如何努力突破这些困惑？ 

归根结底，出路只有一条——走品牌营销之路！ 

  

张东利老师集 20 多年品牌营销策划的专业经验和 17 年专注于工业品品牌营销策划的深厚积淀，通过

“工业品品牌营销道、法、术培训”课程帮助企业从根本上统一思想、厘清思路、真正理解品牌营销之于

企业发展的重要意义，并运用跨界思维，构建起工业品品牌建设的理论、体系和方法。同时以多年的行业

实战能力，帮助您挖掘企业竞争力，提升市场业绩，真正跨入品牌营销的经营蓝海。 

  

适用对象： 

董事长、总经理、企业核心决策层、管理层；市场部、销售部、生产、研发、行政职能部门的管理人员  

 

课程目标： 

学员们将全面了解和深刻认识工业品品牌的本质和品牌建设对工业品企业的重要性；掌握工业品品牌营

销的理论、方法和体系；构建起工业品牌营销的实战框架和规划出实施路线图  

  

课程内容： 

1. 品牌是何方神圣？其背后的哲学本质是什么？ 

2. 以销售为导向的传统营销方式还能走多远？ 

3. 中国工业品企业的现实出路在哪里？ 

4. 品牌营销能为工业品企业带来什么？ 

5. 工业品品牌建设的特性是什么？要做多久才能见效？ 

6. 工业品品牌营销的根本目的是什么？ 

7. 客户信任度靠什么去建立？ 

8. 如何开展客户接触点的品牌化管理工作？ 

9. 工业品品牌营销对销售的推动体现在哪里？ 

10. 工业品品牌营销的核心任务是什么？ 

11. 工业品品牌策划的基本框架模型是什么？ 

12. 工业品品牌建设的路径是什么？ 



 
 

 

13. 为什么需要树立全员品牌营销意识？ 

14. 企业品牌与员工的人生价值关系何在？ 

授课形式： 

企业内部培训 

  

课时： 

5-6 小时（1 天） 

 

联系课程顾问： 

Johnny，手机：18601715390； QQ：3388918061 

 


